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Da Gennaio 2020 Cetif evolve onde assolvere alla terza missione 

dell’Università Cattolica e trasferire alla società ed ai propri clienti tutto il 

valore generato nei centri di ricerca. Nasce così Cetif Advisory, spinoff

di Cetif, che focalizza la propria attività sulla consulenza end to end, 

dall'analisi all'implementazione, di soluzioni in ambito Artificial 

Intelligence & Advanced Analytics, Blockchain & DLT, Human 

Machine Interaction e Benchmarking

La practice di Cetif Advisory unisce due caratteristiche distintive che, 

grazie alla propria convivenza, contribuiscono a crearne l’anima: da una 

parte la profonda tradizione di ricerca e innovazione caratteristica 

dell’Università Cattolica del Sacro Cuore e, dall’altra, l’agilità, la 

velocità e la concretezza di una Start up innovativa figlie della nuova 

impostazione imprenditoriale.

Cetif Advisory si pone una missione chiara: calare con etica ed 

efficacia l’innovazione di frontiera nei mercati in cui opera, attraverso 

l’uso di tecnologie esponenziali.
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CONOSCENZA ED ALTA FORMAZIONE

Il Centro è specializzato nel mondo Bancario e assicurativo, nelle aree di business payment, credito, 

wealth, insurance. Con un approccio integrato e multidisciplinare osserva e forma il mercato grazie 

agli HUB di ricerca in ambito Banking ed Insurance, ai workshop e corsi di formazione.

ESPERIENZA

Referenze ed esperienze nelle principali realtà Bancarie su tematiche analitiche con deck di modelli 

di Analytics su tutte le funzioni aziendali.

NETWORK

Più di 15 strutture di ricerca, quali HUB, Competence Centre e Osservatori, cui possono partecipano 

oltre 20.000 professionisti che sono parte del network ed oltre 10 workshop dedicati a banche, 

assicurazioni con l’obiettivo di favorire fra i partecipanti lo scambio di esperienze e l’adozione di 

pratiche innovative. 

Centro di Ricerca su Tecnologie, Innovazione e Servizi Finanziari 

dell’Università Cattolica, dal 1990 realizza studi e promuove ricerche sulle 

dinamiche di cambiamento strategico e organizzativo nei settori finanziario, 

Bancario e assicurativo.

VALORE

Il valore di business è un deliverable del nostro approccio, con particolare attenzione nel 

supportare le Istituzioni a comprendere quali siano i passi da compiere per raggiungere la 

leadership di mercato.



La Mission e gli Obiettivi di OpA4
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 Accessibilità e comprensione per la clientela dei contenuti dei 

documenti contrattuali;

 migliorare la relazione con il cliente sia sul canale fisico sia su quello 

digitale;

 possibilità per il cliente di autorizzare il passaggio di documenti o/e 

metadati dalla PA all'azienda;

 allineamento con quanto previsto dal Decreto Legislativo del 27 

maggio 2022, n.82;

 creazione wallet dei contratti.

Trasformare i contratti da un formato cartaceo o digitale in A4 ad un 

formato virtuale e interattivo che ne consenta una maggiore fruibilità e 

comprensibilità dei contenuti da parte dei clienti​.

DL 27 maggio 2022 n.82, in linea con i dettami della direttiva europea 2019/882 sui requisiti di accessibilità dei prodotti e dei 

servizi, obbliga, con decorrenza novembre 2022 per le imprese maggiori e maggio 2025 per tutte le altre, per erogazione di servizi, 

anche bancari, alla fornitura lato utente di istruzioni sotto forma di testo, voce e immagini che lo guidino verso una corretta 

comprensione del contratto stipulato.
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